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Тема 4. ГАЛУЗІ ТА ВИДИ ПІДПРИЄМНИЦЬКОЇ ДІЯЛЬНОСТІ 

 

1. Види господарської діяльності та їх класифікація. Національний 

класифікатор України «Класифікація видів економічної діяльності» ДК 009:2010. 

2. Галузева структура підприємництва та її показники. 

3. Постіндустріальні тенденції у розвитку підприємництва в Україні. 

 

 

1. Види господарської діяльності та їх класифікація.  

Національний класифікатор України  

«Класифікація видів економічної діяльності» ДК 009:2010. 

 

Підприємництво тією чи іншою мірою пов’язане з основними фазами 

відтворювального циклу – виробництвом продукції, виконанням робіт і наданням 

послуг, обміном і розподілом товарів, а також їх споживанням. Відповідно до цього 

розрвізняють різні види підприємницької діяльності: 

1) виробнича діяльність – це  діяльність з виробництва продукції і надання 

послуг матеріального характеру. Наприклад, діяльність підприємств галузі 

машинобудування, харчової промисловості, будівництва, транспорту; 

2) торговельна діяльність – діяльність у сфері товарного обігу, спрямована 

на реалізацію продукції а також допоміжна діяльність, яка забезпечує її реалізацію 

шляхом надання відповідних послуг. Так, до сфери торговельного підприємництва 

відносяться торгові доми, оптові бази, підприємства роздрібної торгівлі; товарні 

біржі; діяльність комівояжера, дистриб’ютора, брокера дилера на товарній біржі, 

комісіонера, консигнанта; 

3) фінансова діяльність – діяльність, яка пов’язане з обігом вартостей. 

Фінансова діяльність суб’єктів господарювання включає грошове та інше фінансове 

посередництво, страхування, а також допоміжну діяльність у сфері фінансів і 

страхування. Наприклад, до цієї сфери відносяться комерційні банки, фондові, 

валютні біржі, інвестиційні, страхові, аудиторські фірми [27, с. 49];  

4) інформаційна діяльність – пов’язане з наданням інформаційних послуг та 

інформаційного забезпечення. Наприклад, інжинірингова, консультативна, 

консалтингова діяльність, проведення маркетингових досліджень, послуги з 

використання комп’ютерних технологій, електронного бізнесу. 
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Мал. 1. Основні види підприєницької діяльності 

 

Сукупність усіх виробничих одиниць, які здійснюють переважно однакові або 

подібні види діяльності, складають галузь. Загальна класифікація галузей 

національного господарства є складовою частиною єдиної системи класифікації і 

кодування техніко-економічної та статистичної інформації [27, с. 51]. 

До сфери матеріального виробництва належать галузі, які визначаються 

видами діяльності, шо створюють, відновлюють або знаходять матеріальні блага 

(продукцію, енергію, природні ресурси), а також продовжують виробництво у сфері 

обігу (реалізації) шляхом переміщення, зберігання, сортування, пакування продукції 

чи інших видів діяльності. До цієї сфери належать суб’єкти господарювання в 

галузях промисловості, сільського, лісового господарства, будівництва, торгівлі, 

транспорту, зв’язку та інших послуг виробничого характеру. 

Усі інші види діяльності у сукупності становлять сферу нематеріального 

виробництва (невиробничу сферу).  

В Україні задля поглиблення євроінтеграційних процесів, а також 

стандартизації і узгодження нормативних актів створено на основі Регламенту (ЄС) 

ВИДИ  ПІДПРИЄМНИЦЬКОЇ ДІЯЛЬНОСТІ 

Виробнича Торговельна Фінансова Інформаційна 

– науково-технічна 

діяльність; 

– виробництво 

товарів; 

– надання послуг 

виробничого 

характеру. 

– матеріально-технічне 

постачання і збут; 

– оптова торгівля; 

– заготівля; 

– роздрібна торгівля; 

– громадське харчування; 

– енергопостачання; 

– продаж і лізинг засобів 

виробництва; 

– комерційне 

посередництво; 

– біржова торгівля. 

– фінансове 

посередництво; 

– аудит; 

– біржові операції з 

фондовими 

цінностями; 

– надання позик і 

кредитів; 

– страхування. 

– інжиніринг; 

– консалтинг; 

– маркетингові 

дослідження; 

– електронний 

бізнес. 
 



3 

 

Європейського парламенту та ради (від 20 грудня 2006 року № 1893/2006) 

національний класифікатор видів економічної діяльності (КВЕД) ДК 009:2010
1
.  

Основне призначення КВЕД – визначати та кодувати основні та другорядні 

види економічної діяльності юридичних осіб, відокремлених підрозділів юридичних 

осіб, фізичних осіб-підприємців.  

Об’єктами класифікації у КВЕД є види економічної діяльності юридичних 

осіб, відокремлених підрозділів юридичних осіб і фізичних осіб-підприємців, що їх 

на вищих рівнях класифікації групують у галузі. КВЕД побудовано за ієрархічною 

системою кодування із застосуванням літерно-цифрового коду. Літерні познаки 

секцій використовують як рубрикатор і їх не використовують у кодуванні. 

Подальшу деталізацію секцій КВЕД – розділ , група, клас – позначають  цифровими 

кодами (див. КВЕД у додатку до лекції).  

Структура кодового позначення об’єкта КВЕД  

Y XX.XX,  

де  Y – секція (літери латинської абетки від A до U)  – основна галузь 

 XX – розділ        – галузь  

 XX.X – група        – підгалузь  

 XX.XX – клас [9].       – види діяльності 

Нижче наведені (секції) КВЕД ДК 009:2010: 

Секція А – Сільське господарство, лісове господарство та рибне господарство 

Секпія В – Добувна промисловість і розроблення кар’єрів 

Секція С – Переробна промисловість 

Секпія D – Постачання електроенергії, газу, пари та кондиційованого повітря 

Секція Е – Водопостачання; каналізація, поводження з відходами 

Секпія F – Будівництво 

Секпія G – Оптова та роздрібна торгівля; ремонт автотранспортних засобів і 

мотоциклів 

Секпія Н – Транспорт, складське господарство, поштова та кур’єрська 

діяльність 

Секція І – Тимчасове розмішування i організація харчування 

Секція J – Інформація та телекомунікації 

                                                           

1     



4 

 

Секція К – Фінансова та страхова діяльність 

Секція L – Операції з нерухомим майном 

Секція М – Професійна, наукова та технічна діяльність 

Секпія N – Діяльність у сфері адміністративного та допоміжного 

обслуговування 

Секція О – Державне управління й оборона; обов’язкове соціальне 

страхування 

Секпія Р – Освіта 

Секція Q – Охорона здоров’я та надання соціальної допомоги 

Секпія R – Мистецтво, спорт, розваги та відпочинок 

Секція S – Надання iнших видів послуг 

Секпія Т – Діяльність домашніх господарств 

Секція U – Діяльність екстериторіальних організацій і органів [9]. 

Класифікація видів економічної діяльності має велике значення, адже коди 

КВЕД фактично присутні в усіх базах даних органів влади України. КВЕД 

використовується при реєстрації юридичних осіб, фізичних осіб-підприємців. 

Так, наприклад, при започаткуванні бізнесу підприємець у документах, що 

подає на реєстрацію в органи державної влади повинен вказати один або кілька 

видів економічної діяльності, якими займатиметься і які перелічені у відповідних 

галузях. Наприклад, у переліку галузей обираються такі види економічної 

діяльності, які відповідають специфіці бізнесу, що започатковується: 

– у сфері готельно-ресторанної справи – 55 – «Тимчасове розміщування» чи 

56 – «Діяльність із забезпечення стравами та напоями» (види економічної 

діяльності: 55.10; 55.20; 55.30; 55.90; 56.10; 56.21; 56.29; 56.30);  

– у сфері маркетингу – 73 – «Рекламна діяльність і дослідження кон’юнктури 

ринку» (види економічної діяльності: 73.11; 73.12; 73.20); 

– у сфері туризму – 79 – «Діяльність туристичних агентств, туристичних 

операторів, надання інших послуг із бронювання та пов’язана з цим діяльність» 

(види економічної діяльності: 79.11; 79.12; 79.90); 

– у сфері підприємництва, торгівлі та біржової діяльності – види 

економічної діяльності галузей: «Сільське господарство, лісове господарство та 

рибне господарство» (01–03); добувна і переробна промисловість (05–39); 

«Будівництво» (41–43); «Оптова та роздрібна торгівля; ремонт автотранспортних 

засобів і мотоциклів» (45–47); «Транспорт, складське господарство, поштова та 

кур’єрська діяльність» (49–53); «Інформація та телекомунікації» (58–63); 

«Фінансова та страхова діяльність» (64–66) та багато інших. 



5 

 

2. Галузева структура підприємництва та її показники 

 

За даними видання ЦРУ «The World Factbook», національна економіка 

України у 2017 р. зайняла 50-е (39-е у 2010 р.; 50-е – 2015 р., 51-е – 2016 р.) місце 

серед всіх економік світу за загальним розміром ВВП (за паритетом купівельної 

спроможності), а за рівнем зростання ВВП – 135-е. (156-е – 2016 р.). Разом з тим, за 

цим же показником (ВВП за ПКС), розрахованим на душу населення, Україна у 

цьому ж дослідженні «The World Factbook» 2017 року зайняла 146-е (133-є – 2010 р.; 

148-е – 2015 р.149 – 2016 р.) місце серед 227 економік світу [4]. Зазначені показники 

представлені на сторінці «The World Factbook» у числі перших, а відтак, вони є 

свідченням вагомості цих величин і такими, що узагальнено характеризують рівень 

розвитку країни як в економічному, так і соціально-політичному та історичному 

плані. Що ж розуміється під поняттям «національної економіки»? 

«Національна економіка» як економічна категорія розглядається в економічній 

науці з двох позицій: технологічного та соціально-економічного. Згідно з 

технологічним підходом, національна економіка є сукупністю галузей і видів 

виробництв та характеризується обсягами виробленої продукції, виконаних робіт, 

наданих послуг, їх якістю, рівнем використання ресурсів і т.п. Соціально-

економічний підхід розглядає національну економіку як сукупність виробничих 

відносин, які характеризуються певним рівнем розвитку продуктивних сил, типом 

економічної системи, характером суспільного відтворення, специфічним 

господарським механізмом, рівнем життя населення, зовнішньоекономічними 

зв’язками [6, розд. 3.10.2]. За іншим визначенням національна економіка – це  

система економічних суб’єктів і зв’язків між ними, яка має просторово визначену і 

специфічно національну організаційну структуру [7, розд. 15.1]. 

У контексті «Підприємництва» це поняття можна означити таким чином: 

національна економіка – це структурно і організаційно єдина система 

взаємозв’язаних галузей і сфер підприємницької діяльності, якій властива відповідна 

пропорційність, взаємозалежність і взаємозумовленість територіального 

розміщення, що не завжди обмежена рамками державного кордону. У порівнянні з 

іншими країнами національна економіка відзначається своїми національними 

особливостями, які пов’язані з низкою чинників як економічного, так і 

неекономічного характеру (природними, національними, історичними, 

демографічними тощо). 

Національна економіка характеризується певною динамічною структурою, у 

якій відображаються її складові елементи і зв’язки між ними. Основними 

складовими її є дві сфери: виробнича сфера, у якій виробляються матеріальні 

https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%A6%D0%A0%D0%A3
https://uk.wikipedia.org/wiki/The_World_Factbook
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%92%D0%92%D0%9F
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9F%D0%B0%D1%80%D0%B8%D1%82%D0%B5%D1%82_%D0%BA%D1%83%D0%BF%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%BE%D1%97_%D1%81%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D0%BE%D0%B6%D0%BD%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%96
https://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%9F%D0%B0%D1%80%D0%B8%D1%82%D0%B5%D1%82_%D0%BA%D1%83%D0%BF%D1%96%D0%B2%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%BE%D1%97_%D1%81%D0%BF%D1%80%D0%BE%D0%BC%D0%BE%D0%B6%D0%BD%D0%BE%D1%81%D1%82%D1%96
https://uk.wikipedia.org/wiki/The_World_Factbook
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блага, і сфера послуг (невиробнича сфера), яка здебільшого надає послуги 

населенню. Ці сфери, у свою чергу, поділяють на галузі економіки. Згідно з 

Господарським кодексом України галузь економіки – це «сукупність усіх 

виробничих одиниць, які здійснюють переважно однакові або подібні види 

виробничої діяльності» [8, ст. 260]. 

До виробничої сфери (сфери матеріального виробництва) входять 

промисловість і сільське господарство. У сфері послуг створюються духовні блага 

та послуги невиробничого та виробничого характеру. До неї відносяться 

будівництво, транспорт, освіта, охорона здоров’я, фінансова та страхова діяльність, 

гуртова і роздрібна торгівля та ін. 

Західна економічна наука пропонує технічну структуру, згідно з якою поділ 

здійснюється на групи галузей за їх участю у стадіях переробки та споживання 

матеріальних благ і послуг: первинне, вторинне, третинне виробництво. 

Первинне виробництво охоплює галузі первинного формування продукту 

виробництва, а саме: сільське господарство, гірничодобувну промисловість, рибний 

промисел тощо. 

Подальша переробка продукту зумовлює наявність вторинного виробництва 

– обробна, металургійна, харчова та інша промисловість. 

Процес доведення продукту та послуг до споживача визначає третинне 

виробництво, до якого відноситься гуртова і роздрібна торгівля, кредитні установи, 

страхові контори, транспортні організації та інше [6, розд. 3.10.2]. 

Галузева структура національної економіки представляє собою сукупність 

галузей, тобто однорідних господарських одиниць з особливими умовами 

функціонування (випуск однорідної продукції чи використання однорідних ресурсів, 

однаковий функціональним змістом виконуваних операцій) і відображає пропорції 

розвитку окремих галузей, підгалузей, видів діяльності, виробництв, сфер 

національної економіки. Згідно з вітчизняним «Класифікатором видів економічної 

діяльності ДК 009:2010» (КВЕД) [9], що створений на основі Регламенту 

Європейського парламенту та ради, у структурі національної економіки виділено 21-

у основну галузь економіки та 88 галузей. 

Кожна галузь економіки поділяється на підгалузі та види виробництва, які 

характеризуються різним ступенем диференціації. Так, у складі харчової 

промисловості відповідно до «КВЕД» нараховується 10 підгалузей і 32-а види 

виробництв. 

Структура національної економіки відображає найважливіші 

загальногосподарські пропорції, іншими словами – певні кількісні співвідношення і 

співрозмірність окремих елементів економічної системи. 

http://zno.academia.in.ua/mod/book/view.php?id=2975
http://zno.academia.in.ua/mod/book/view.php?id=3353
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Пропорційність важлива характеристика галузевої структури економіки. 

Розрізняють: 

– загальноекономічні пропорції, які характеризують співвідношення окремих 

сторін, елементів суспільного виробництва; 

– міжгалузеві пропорції  відображають співвідношення між галузями або 

комплексними галузями; 

– внутрішньогалузеві пропорції представляють собою співвідношення у межах 

однієї галузі; 

– територіальні пропорції відображають територіальне розміщення 

виробничих ресурсів у межах країни, економічне співвідношення економічних 

районів, регіонів, територіально-виробничих комплексів, а також областей у 

виробництві та розподілі суспільного продукту [6, розд. 3.10.2]. 

У галузевій структурі національної економіки України за результатами 2014 р. 

сфера послуг (згідно з «КВЕД») за обсягами реалізованої продукції (послуг) в 1,3 

рази переважає сферу матеріального виробництва – 52,64 % та 42,36 % відповідно. 

У сфері матеріального виробництва за обсягами реалізованої продукції (послуг) 

переважає промисловість із сумарною часткою – 87,7 % (37,13 % в структурі 

національної економіки). Питома вага сільського, лісового та рибного господарства 

у цьому ж секторі економіки становить 12,3 % (5,23 % у структурі національної 

економіки). У сфері послуг найбільшу питому вагу становлять такі галузі: оптова та 

роздрібна торгівля, ремонт автотранспортних засобів і мотоциклів – 68,43 % (39,45 

% у структурі національної економіки), транспорт, складське господарство, поштова 

та кур’єрська діяльність – 8,53 % (4,92 % у структурі національної економіки), 

професійна, наукова та технічна діяльність – 6,26 % (3,61 % у структурі 

національної економіки). 

Судячи з оновлених даних уже згадуваного «The World Factbook» в економіці 

України відбулися суттєві структурні зрушення. Зокрема, у 2017 р. порівняно з 2012 

р. зросла частки сфери послуг у ВВП з 59,1 % до 60,0 %. У цей же час частка 

промисловості у ВВП скоротилася з 31,4 % до 28,6 %, а  сільського господарства 

зросла з 9,5 % до 12,2 %. (У 2010 р. ці показники становили відповідно: 57,9 %, 32,3 %, 9,8 %). 

На тлі останніх світових тенденцій у сфері економіки такі структурні зрушення 

можна вважати позитивними. 

Аналітична оцінка і характеристика галузевої структури економіки чи окремої 

галузі (підгалузі, виробництва) здійснюється шляхом: 

1) визначення кількості структурних елементів, з яких складається галузь 

(підгалузь, виробництво); 

http://zno.academia.in.ua/mod/book/view.php?id=2975
http://zno.academia.in.ua/mod/book/view.php?id=3353
https://uk.wikipedia.org/wiki/The_World_Factbook
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2) визначення питомої ваги кожного структурного елемента галузі (підгалузі, 

виробництва) у їх загальній величині за низкою ознак (обсягами виробництва, 

часткою зайнятих (найманих) працівників, кількістю підприємств, установ і 

організацій, вартістю основних фондів, у загальній сумі прибутку тощо); 

3) встановлення взаємозв’язків між структурними елементами галузі 

(підгалузі). 

Відтак, для характеристики галузевої структури використовуються показники, 

які можна об’єднати у три групи: 

– показники, які характеризують кількісне співвідношення між галузями, 

підгалузями, виробництвами; 

– показники, які характеризують зрушення у галузевій структурі; 

– показники, які характеризують взаємозв’язки між складовими елементами 

галузевої структури. 

До першої групи належать показники галузевої структури як у кількісному, 

так і у відносному вимірі: перелік галузей (підгалузей, виробництв) та їх кількість, 

обсяги виробництва і питома вага галузі (підгалузі, виробництва) в загальному 

обсязі виробництва, чисельність зайнятих (найнятих) працівників галузі (підгалузі, 

виробництва) і їх частка у загальній чисельності, кількість суб’єктів господарювання 

у галузі/підгалузі (у т.ч. за розміром, формою власності, належністю капіталу і т.п.) 

та їх частка у загальній чисельності, вартість основних засобів галузі (підгалузі, 

виробництва) і її питома у загальній вартості основного капіталу, сума прибутку 

галузі (підгалузі, виробництва) і її частка у загальних обсягах прибутку тощо. 

До другої групи належать показники, які відображають зміни, які відбулися у 

галузевій структурі. Основними з них є такі: зміна питомої частки галузі (підгалузі, 

виробництва) за чинниками, переліченими у першій групі показників галузевої 

структури, зміна питомої ваги збиткових суб’єктів господарювання, коефіцієнт 

галузевого випередження. 

Зміна питомої ваги галузі (підгалузі, виробництва) показує, на скільки 

відсотків зросла або знизилася частка галузі в одному періоді порівняно з іншим. 

Вона розраховується за формулою: 

  Δ .. ПбазПпланП  ,                                   (1) 

де Пплан – питома вага галузі у плановому періоді, %; Пбаз – питома вага галузі 

у базисному періоді, %. 

Коефіцієнт галузевого випередження розраховується за формулою: 

                                              
..

..

промТр

галТр
Квип  ,                                       (2) 
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де Тр.гал. – темп росту галузі (підгалузі), %; Тр.пром. – темп росту 

промисловості/сільського господарства (галузі), %. 

До третьої групи показників належать коефіцієнти внутрігалузевого і 

міжгалузевого споживання: 

Кміжгал.спож. = Обсяг продукції, направлений для переробки в інші галузі /  

Загальний обсяг продукції галузі; 

Квнутрігал.спож. = Обсяг продукції, спрямований на переробку в 

підприємства досліджуваної  галузі /  Загальний обсяг продукції галузі. 

Зрозуміло, що важливе значення у розвитку галузей відіграють міжгалузеві 

зв’язки. Кожна галузь спеціалізується на виробництві певної продукції, при цьому 

жодна галузь не виготовляє продукцію від її початку і до кінця. Наприклад, 

підприємства меблевої промисловості виготовляють меблі  з деревини. Однак, вони 

не вирощують деревину, не вирубують її, не виготовляють лаки і фарби, не 

вироблюють цвяхи чи шурупи. Ці види продукції – сфера діяльності підприємства 

інших галузей – лісопереробної, хімічної, машинобудівної. Меблева галузь 

підтримує з цими галузями стійкі міжгалузеві зв’язки. 

Міжгалузеві зв’язки можуть бути прямими і опосередкованими. Наприклад, 

меблева фабрика отримує цвяхи і шурупи від машинобудівного заводу – це приклад 

прямих зв’язків. А машинобудівний завод використовує метал, який вироблений на 

металургійному заводі із залізної руди. Таким чином, між меблевою фабрикою і 

залізорудною шахтою існує зв’язок, проте він не прямий, а опосередкований через 

металургійну і машинобудівну галузі промисловості. 

Галузева структура економіки не є постійною. У ній під впливом 

різноманітних чинників відбуваються постійні зміни. Деякі галузі (підгалузі, 

виробництва) розвиваються швидше, нарощуючи виробництво продукції чи надання 

послуг. Відтак, їхня частка у загальній структурі зростає. Інші галузі скорочують 

виробництво і, відповідно, їхня питома вага зменшується. До того ж, постійно 

з’являються зовсім нові галузі і виробництва.  

 Основними факторами, які визначають галузеву структуру і впливають 

на неї, є такі: 

 попит на продукцію; 

 рівень впровадження досягнень науково-технічного прогресу у 

виробництво, організацію та управління; 

 наявність природних ресурсів і корисних копалин; 

 кліматичні умови; 

 геополітичне розташування держави; 
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 розвиток транспорту, транспортної інфраструктури та наявність і 

розгалуженість транспортних шляхів; 

 суспільно-історичні умови; 

 зростання матеріального добробуту і культурного рівня народу; 

 наявність і рівень розвитку міжнародних економічних зв’язків. 

 

3. Постіндустріальні тенденції у розвитку підприємництва в Україні 

 

Сучасні тенденції розвитку підприємництва у світі характеризують як 

постіндустріальні, а економіку такого типу називають «новою економікою», 

«інформаційно-інноваційною економікою», «економікою знань» (k-суспільство). 

Переважну більшість країн-лідерів світової економіки відносять до економік з 

постіндустріальним типом економічного розвитку. Такі країни, як США, Канада, 

Японія, Великобританія, Німеччина, Італія, Франція перебувають в авангарді 

постіндустріальних процесів. Саме вони служать зразком для багатьох країни світу 

у процесі переходу на постіндустріальний тип економічного розвитку. 

Моніторинг рівня розвитку суб’єктів світової економіки системно здійснюють 

Міжнародний інститут розвитку менеджменту (м. Лозанна, Швейцарія) [16] та 

Міжнародний економічний форум (м. Давос, Швейцарія) [15]. Результати їх 

досліджень дають змогу сформувати карту сучасного світу: 

– приблизно 15 % населення (так званий «золотий мільярд») мешкає у 

розвинених країнах, у яких відбувається становлення інформаційного 

технологічного способу виробництва та інформаційного суспільства; 

– приблизно половина населення живе за індустріального способу 

виробництва та індустріального суспільства; 

– майже третина населення світу проживає у країнах та у відсталих 

районах окремих країн, які перебувають на доіндустріальній стадії суспільно-

економічного розвитку з притаманною їй формою існування на основі взаємодії з 

природою, використанням природних джерел енергії (сила людини та тварин, 

енергія сонця, вітру і води), примітивними способами виробництва, що визначають і 

його обмежені обсяги, і незадовільні умови життя та праці [11, с. 95]. 

Україна, обравши шлях євроінтеграції, зорієнтована на побудову економічної 

системи постіндустріального типу, економіку інноваційного зразка. Така економічна 

система передбачає безперервну конвертацію сучасних досягнень науки і техніки в 

новітні технології, конкурентоспроможні товари і послуги. Проте нині національна 

економіка України залишається неадаптованою до вимог постіндустріального 

суспільства, що передбачає необхідність структурних зрушень задля подальшого 
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економічного розвитку та зростання. Більше того, можна говорити, що сьогодні 

Україна, розвиваючи окремі високотехнологічні галузі, все ж залишається країною 

індустріального типу з елементами доіндустріальних форм економічної організації. 

Відтак, «національну економіку України можна охарактеризувати такими 

рисами: технічна та технологічна відсталість, значний фізичний та моральний знос 

основних фондів, низький рівень використання виробничих потужностей, висока 

матеріало-, енерго- та ресурсомісткість, відсутність або низький рівень інноваційної 

діяльності. Відсутність прогресу в освоєнні та впровадженні новітніх технологій 

заважали підвищенню конкурентоспроможності промисловості, що певною мірою 

спричинило глибоку структурну кризу та спад виробництва. За часи незалежності 

України найбільш технологічно деградували великі високотехнологічні комплекси 

(авіабудування, електронна промисловість, радіоелектроніка, верстатобудування, 

приладобудування тощо), потенціал яких мав би стати підґрунтям економічного 

розвитку країни» [11, с. 97]. 

Упродовж останніх двох з половиною десятиліть для України залишається 

актуальним питання структурної трансформації національної економіки відповідно 

до сучасних вимог постіндустріального суспільства та економічного розвитку 

інноваційного типу. Як відомо, «узагальненою характеристикою, яка відображає 

якісний рівень розвитку країни в цілому, є галузева структура національної 

економіки» [13, с. 28]. Від ступеня розвиненості та ефективності економічної 

структури залежить стабільність розвитку економіки. Зміни структурних пропорцій 

економіки здатні вплинути на економічне зростання країни та добробут її народу 

[12, c. 21]. А отже, важливо з’ясувати, наскільки характер змін галузевої структури 

економіки України відповідає загальносвітовим постіндустріальним тенденціям, 

завданням у площині євроінтеграційній і, в кінцевому підсумку, сприяє підвищенню 

сумарного рівня конкурентоспроможності національної економіки на глобальному 

рівні.  

Як відомо, класичними напрямами дослідження структури національної 

економіки є такі: 

1) галузева структура ВВП за головними секторами економіки; 

2) технологічна структура економіки (співвідношення виробництв з різними 

рівнями технологічності). 

Почнімо із виявлення тенденцій у динаміці галузевої структури економіки 

України у порівнянні із структурними співвідношеннями та структурними 
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зрушеннями в економіці країн «Великої сімки», Європейського Союзу та глобальної 

економіи у 2012, 2015, 2017 рр. (див. табл. 1).  

 

Таблиця 1 

Трисекторна структура ВВП країн «Великої вісімки»  

та України у 2012, 2015, 2017 рр., %  [10] 

Країна 
Промисловість Сільське господарство Сектор послуг 

2012 2015 2017 2012 2015 2017 2012 2015 2017 

Україна 31,4 24,4 28,6 9,5 13,4 12,2 59,1 62,2 60,0 

Країни «Великої сімки» 

Великобританія 20,8 19,7 20,2 0,7 0,6 0,7 78,5 79,6 79,2 

Італія 24,2 23,6 23,9 2,0 2,2 2,1 73,8 74,2 73,9 

Канада 28,5 28,9 28,2 1,7 1,6 1,6 69,8 70,5 70,2 

Німеччина 30,5 30,2 30,7 0,8 0,7 0,7 68,6 69,1 68,6 

США 19,2 20,8 19,1 1,1 1,6 0,9 79,7 77,6 80,0 

Франція 18,8 19,3 19,4 2,0 1,7 1,7 79,2 79,0 78,8 

Японія 26,1 26,6 30,1 1,1 1,2 1,1 72,8 72,2 68,7 

Середнє значення 

для країн 

«Великої сімки» 

24,0 22,7 24,5 1,3 1,4 1,3 74,6 74,6 74,2 

Європейський 

Союз 
- - 25,1 - - 1,6 - - 70,9 

Економіка світу - - 30,0 - - 6,4 - - 63,0 

 

Аналіз трисекторної структури ВВП розвинених країн засвідчує, що суттєвих 

змін у галузевих пропорціях упродовж 2012-2017 рр. не сталося. Частка аграрного 

сектора була і залишається незначною, коливаючись серед країн «Великої сімки» у 

межах від 0,6 до 2,1 % в середньому не перевищуючи 1,4 %..Суттєво вищою є 

частка індустріального сектора у ВВП, середнє значення якої для зазначених країн 

не перевищувало 24,5 %. У розрізі окремих країн у 2017 р. діапазон коливань 

індустріального сектора становив від 19,1% у США до 30,7 % у Німеччині.  

Щодо сфери послуг, то середнє значення її частки за вказаний період 

скоротилося лише на 0,4% (74,2 %), на ¾ формуючи ВВП країн «Великої сімки». 

Причому, найвища частка сфери послуг у структурі ВВП сьогодні у США – 80,0 %, 

а найнижча – 68,6 % у Німеччини. 
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Мал. 2. Трисекторна структура ВВП України та країн «Великої сімки»  у  2017 р.  

[4] 
 

Розглядаючи за аналогією галузеві структурні зміни в економіці України, 

можна говорити про назагал їх позитивний характер, який у тенденціях зміни 

галузевих пропорцій тяжіє до пропорцій постіндустріальних економік. Причому, 

відстежуючи позитивну динаміку частки послуг у ВВП, слід зазначити її постійне 

зростання упродовж усіх років незалежності сучасної України. А, починаючи з 1995 

р., частка сфери послуг почала переважати індустріальний сектор, сягнувши у 2016 

р. 59,3 % (мал. 3), однак відстаючи при цьому від країн «Великої сімки» на 15,4 %. 

Це схежу на ту ситуацію, яку підмітив Я.Грицак: «І сталася ще одна дуже 

важлива зміна, яку, я думаю, ви не зауважили. За минулі 10 років різко змінилася 

структура виробництва в Україні. Більшість виробництва вже в постіндустріальній 

сфері, у сервісній економіці. Це дуже важлива зміна. З цим пов’язана поява нового 

покоління, яке було на Майдані. Це зсув у бік сервісу. Це коли ВВП вираховується 

не від диму з труб, а від пари над чашкою кави. Це цілком інша структура 

виробництва. Зараз важка індустрія є символом відсталості, вона мігрує до найбільш 

відсталих регіонів. Більшість світу живе у сервісній економіці. Серед цього всього 

раптом змінюється залежність між заходом і сходом України. Якщо раніше схід був 

індустріальний і міг дивитися на захід як на відсталий, зараз змінюється ситуація. 

Оскільки індустрія сходу вже є застарілою й опиняється у минулій добі, то Львів, зі 

своєю сервісною економікою, може стати моделлю для всієї України. Наразі триває 

міграція фінансового і людського капіталу зі сходу на захід України. Війна це 

прискорила, але почалося все перед війною. Це не мій висновок. Дослідження 

робилися 2013 року» [28]. 
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Мал. 3. Динаміка галузевої структури економіки впродовж 1990-2013 рр. [12, 

c. 23] 
 

Продовжуючи аналіз трисекторної структури ВВП України, можна зауважити 

й невпинне зростання питомої ваги аграрного сектора економіки. Упродовж 2012-

2017 рр. частка останнього зросла на 4,9 %, сягнувши позначки у 14,4 %. Очевидно, 

що така зміна не є негативним явищем, хоча і йде урозріз із динамікою питомої ваги 

аграрного сектора країн «Великої сімки». Адже вона, відображаючи їх відносний 

характер, зросла (як і сектор послуг) за рахунок скорочення промислового сектора 

Донбасу через бойові дії. Адже за 5 років війни тут не лише фізично знищено низку 

промислових виробництв, але й демонтовано та вкрадено Росією понад 20 

промислових підприємств-гігінтів [14]. 

У цілому, зважаючи на сприятливі природно-кліматичні умови для 

провадження сільськогосподарського виробництва, прадавні аграрні традиції 

України та сучасні глобальні продовольчі тенденції, можна говорити про те, що, 

навіть за найсприятливіших умов розвитку національної економіки частка аграрного 

сектора і надалі залишатиметься доволі високою у порівнянні з країнами «Великої 

сімки», не опускаючись нижче 8-10 %. 

Доволі динамічним є характер змін питомої ваги промисловості України у її 

ВВП. Так, у 2012 р. частка індустріального сектора становила 31,4 %, скоротившись 

до 2015 на 7,0 % і сягнувши рівня 24,4 %. Через рік у 2017 р. питома вага 

промисловості зросла на 4,2 %. Такі зміни, з одного боку, є наслідком бойових дій у 

найбільш індустріально-розвиненому регіоні України, а з другого – продовженням 

тих тенденцій, що почали проявлятися наприкінці ХХ ст. Так, найвідчутніше 

скорочення частки промислового виробництва в Україні спостерігалося впродовж 

1990–2000 рр., становлячи за цей час 8,8 %. Характерно, що при цьому 

найпомітнішим було скорочення частки машинобудування та металообробки на 17,1 

%, легкої промисловості – на 9,2 %, харчової та борошномельно-круп’яної – на 4,3 

%. Зауважимо, що це скорочення найбільшою мірою стосувалося тих  галузей, які 
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працюють на кінцевого споживача і характеризуються відносно високим рівнем 

наукомісткості та технологічності. Натомість зросла питома вага чорної металургії 

на 16,4 %, електроенергетики – на 8,9 %, паливної промисловості на – 4,4 %, як 

наслідок, певною мірою, зростання цін на енергоносії та підвищення зовнішнього 

попиту на сировинну продукцію [12, c. 22-23]. 

Аналіз галузевих структурних зрушень значно виграє, якщо розглядати не 

лише частку, яку формує кожен сектор економіки у ВВП країни, але й за питомою 

вагою зайнятих працівників у кожному з них (табл. 2).  

Таблиця 2 

Трисекторна структура ВВП країн ЄС та України  

за часткою зайнятих працівників, %  [10] 

Країна Промисловість 
Сільське 

господарство 
Сектор послуг 

Україна (2014) 26,5 5,8 67,8 

Великобританія (2014) 15,2 1,3 83,5 

Італія (2011) 28,3 3,9 67,8 

Німеччина (2016) 24,2 1,4 74,3 

Франція (2016) 20,0 2,8 77,2 

Канада (2006) 22,0 2,0 76,0 

Японія (2015) 26,2 2,9 70,9 

Країни Європейського 

Союзу (2014) 
21,9 5,0 73,1 

Економіка світу (2014) 23,5 31,0 45,5 

 

На тлі розвинених країн показник зайнятих працівників у промисловому 

секторі України цілком вписується в існуючі пропорції. Це при тому, що частка 

індустріального сектора України вища, аніж представлених тут країн. Частка 

зайнятих у сільському господарстві України на 2,9-4,5% перевищує відповідні 

частки розвинених країн і на 0,8 % країн ЄС. І це при тому, що частка аграрного 

сектора у ВВП України у 2017 р. на 10,1-11,5 % перевищувала відповідні частки 

межових значень країн «Великої сімки».  

Помітне відставання за питомою вагою зайнятих у секторі послуг на 15,7 % 

від Великобританії і лише на 5,3 % від країн ЄС переконує у перспективності 

розвитку цієї галузі в Україні як за масштабами надаваних послуг, так і за 

показниками зайнятості. З другого боку, існуючі пропорції у вітчизняному секторі 

послуг засвідчують його високу працемісткість і невисоку технологічність. 

Розглянуті галузеві структурні співвідношення, а особливо тенденції у їх 

динаміці, переконують у тому, що назагал економіка України набуває тих форм, які 

характерні для економік розвинених країнах світу. І дещо вища частка 
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промисловості у структурі вітчизняної економіки не є її негативною ознакою у 

постіндустріальному розумінні, а швидше навпаки. Як переконує звіт ООН з 

промислового розвитку у 2016 р. у стійкому довгостроковому розвитку 

національних економік важлива роль відводиться структурним змінам, серед яких 

промисловість відіграє ключову роль. З одного боку, промисловість не лише 

підвищує ефективність економіки, але й створює робочі місця на етапі її 

становлення.  З іншого боку – що не менш важливо – промисловість спонукає до 

технологічного розвитку та інновацій. Як наслідок – змінюються економічні 

структури, переважно від трудомісткої до капіталомісткої і технологічномісткої 

діяльності. Тоді як передчасна деіндустріалізація може бути серйозною загрозою 

зростанню в країнах, що розвиваються, пригнічуючи потенціал зростання 

виробництва. І навпаки, розвинений індустріальний сектор економіки забезпечує 

високий рівень доходів на душу населення, сприяє розширенню спектра послуг і 

появі бізнес-послуг, стимулює розвиток інформаційних технологій, що, у кінцевому 

підсумку, забезпечує динамічність економічної системи та її зростання [21, с. 2]. 

Розуміння переваг інноваційного розвитку стимулює приватні корпорації до 

збільшення обсягів фінансування інновацій (у 30 країнах-лідерах 72,5 % інновацій 

профінансовано корпоративним сектором). У програмних документах США, Японії, 

країн-членів ЄС технологічні новації визначено фундаментальними атрибутами 

розвитку [19, с. 260]. 

Сьогодні ЄС намагається переломити негативні тенденції зменшення ролі 

промисловості в країнах-членах і забезпечити до 2020 р. зростання її частки на 4 % у 

ВВП. Це має стати результатом відновлення рівня інвестицій (валових 

нагромаджень та вкладень в устаткування), розширення торгівлі товарами на 

внутрішньому ринку ЄС та значного зростання обсягів експорту продукції малих і 

середніх підприємств до третіх країн [20, с. 4]. 

І якщо на рівні кількісних показників структурних змін в Українській 

економіці можна говорити про їх відносний постіндустріальний характер, то на 

якісному рівні ситуація неоднозначна. Так, впродовж 2000 – 2014 рр. спостерігалося 

накопичення технологічно відсталих та застарілих виробничих потужностей, рівень 

зносу яких за ті 15 років подвоївся і зріс із 43,7 % у 2000 р. до 83,5 % у 2014 р., у т.ч. 

в промисловості відповідно з 48,8 % до 60,3 % [22, с. 252]. Починаючи з 2015 р. 

ситаація почала покращуватись. Протягом 2014 – 2017 рр. рівень зносу основних 

засобів у національній економіці України скоротився з 83,5 % до 58,1 %. Проте у 

промисловості зріз з 60,3 % у 2014 р. до 69,4 % у 2016 р. [17, с. 251]. 

28 років тому Україна володіла потужним промисловим потенціалом. Більш 

розвинена зараз Польща рівнялась тоді за рівнем життя з Україною. Розвивався й 
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сектор наукових розробок. Це забезпечувало відносний рівень стабільності до 2008 

року: наприклад, ВВП України зростав швидше, аніж у Польщі. У цей час світ 

переходив на новий науково-технічний рівень, а українська економіка не 

модернізувалась. «Майже трирічний тренд спаду інвестиційної активності (з ІІ 

кварталу 2013 р. по ІІІ квартал 2015 р.) характеризувався критичним зниженням 

валового нагромадження основного капіталу в економіці країни. Несприятливий 

інвестиційний клімат, посилений зовнішньою агресією, обмежив можливості 

нарощення іноземних інвестицій у країну, за рахунок яких у 2015 р. профінансовано 

лише 3,0 % капітальних вкладень (2,0 % – у І кварталі 2016 р.). Посилення 

дисбалансу між споживанням та інвестуванням зумовлює довгострокові ризики 

економічного відновлення» [19, с. 247–248]. Подолання інноваційно-технологічного 

розриву з іншими країнами все ще залишається екзистенційним викликом для 

економічного розвитку України. У Глобальному індексі інновацій у 2014–2015 рр. 

Україна утримує 63–64-ту позицію, що набагато нижче від рівня як розвинених 

країн регіону, так і багатьох країн з ринками, що розвиваються (у т.ч. Вірменії, 

Туреччини, Білорусі, Московії) [19, с. 261]. 

Як відомо, у постіндустріальній економічній системі головним є не винахід, а 

інновація, тобто здатність застосовувати досягнення науки. Тому, щоб створити 

економіку інновацій, мало просто розвивати науку. Потрібна вільна ринкова 

економіка, при якій інвестори відчувають себе захищеними від корупції та 

податкового тиску, а отже, не бояться витрачати кошти на нові проекти. У 

корумпованій олігархічній державі немає потреби застосовувати інновації, аби 

перемагати конкурентів – важливіше отримувати преференції від влади. Відтак, 

працювати вченим стає невигідно і талановиті люди обирають інші професії і 

напрямки своєї діяльності [23]. 

Динаміка кадрового потенціалу української науки сьогодні є абсолютно 

протилежною європейським та загальносвітовим тенденціям її розвитку. Головним 

показником, за допомогою якого порівнюють можливості різних країн до 

інноваційного розвитку їх економік є чисельність дослідників на один мільйон 

населення. «У 2013 році в середньому по країнах ЄС цей показник становив 3359 

осіб. При цьому керівництво Євросоюзу, проаналізувавши можливості прискорення 

інноваційного розвитку, прийшло до висновку, що цього недостатньо, і поставило 

завдання залучити до науки Європи додатково щонайменше 3 млн. дослідників. Це 

світова тенденція: як інформує доповідь ЮНЕСКО, за 5 років чисельність наукових 

працівників у світі збільшилася з 2007 року на 20 % сягнула вже 7,8 млн. осіб» [24]. 

В Україні ж чисельність дослідників на мільйон населення стала у 2,6 рази меншою, 

аніж у ЄС. До того ж у загальній чисельності зайнятого населення України у 2014 р. 
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науковці становили лише 0,49 %, тоді як у1990 р. – 1,16 %. У Фінляндії ця частка 

сягає 3,2 %, у Данії – 3,2 %, у Швейцарії – 2,66 %, у Норвегії – 2,56 %, у Словенії – 

2,27 %. У середньому в країнах ЄС цей показник у 5-6 разів вищий за український. І 

це при тому, що на початку дев’яностих Україна мала приблизно такий же рівень 

забезпечення вченими-дослідниками, як і провідні країни Європи [24]. 

Не менш проблемне питання постіндустріального розвитку економіки України 

становлять її компанії у державній формі власності, ефективність функціонування 

яких є доволі сумнівною, вони не лише обтяжують її бюджет, відволікаючи кошти 

від фінансування інновацій, розвитку науки та модернізації виробничих 

потужностей, але й гальмують процеси формування ринкових відносин, сумлінної 

конкуренції, розвитку демократії. Сьогодні державний сектор за офіційними даними 

Міністерства економічного розвитку і торгівлі України налічує 3458 компаній. У 

розвинених країнах ситуація зовсім інша. Так, у Норвегії державі належать 68 

компаній, у Франції – 50, в Швеції – 49, у Великобританії – 17 [25].  

Так, за підсумками 2018 р. ТОП-100 компаній податкових боржників склав 

50,8 млрд. грн., що практично дорівнює 58 % бюджету Міністерства оборони 

України у цьому ж 2018 р. У той же час, загальна сума податкової заборгованості 

українських підприємств бюджету складає 80 мільярдів гривень (92 % бюджету 

Міністерства оборони Україн). З усіх держкомпаній працює лише 1801, інші 

перебувають у стадії ліквідації або існують лише формально [25]. Проблема не 

тільки у цьому, але й у питаннях ефективного управління такою великою кількістю 

державних підприємств. Йдеться не стільки про керівництво з боку держави, як про 

ефективний менеджерський апарат безпосередньо на самих підприємствах. А, 

зважаючи на ще радянські традиції в управлінні державним сектором та їх 

вражаючу інертність, ці держкомпанії і надалі залишатимуться неефективними, 

гальмуючи процеси економічного розвитку в усіх секторах національної економіки 

України. Вирішення цього болючого питання бачиться у їх приватизації приватними 

інвесторами. У державній власності варто залишити лише стратегічно важливі 

підприємства. 

Виходячи з результатів здійсненого аналізу вітчизняних галузевих 

структурних трансформацій у контексті їх відповідності сучасним 

постіндустріальним тенденціям розвитку, можна зробити висновок про те, що: 1) 

кількісні галузеві структурні співвідношення головних секторів економіки України 

та характер їх динаміки переконують у тому, що загалом економіка України набуває 

тих форм, які характерні для економік розвинених країн світу. Дещо вища частка 

індустріального сектора у структурі вітчизняної економіки не є її негативною 

ознакою у постіндустріальному розумінні, а цілком відповідає баченню західними 
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науковцями розвинених країн напрямів забезпечення довгострокового стійкого 

економічного розвитку. Адже, промисловість не лише сприяє підвищенню 

ефективності економіки та створенню робочих місць, але й спонукає до 

технологічного розвитку та інновацій, наслідком яких є заміна трудомістких видів 

діяльності на капіталомісткі та технологічно місткі; сприяє розширенню спектра 

послуг і появі бізнес-послуг, стимулює розвиток інформаційних технологій, та, у 

кінцевому підсумку, забезпечує динамічне зростання економічної системи; 2) якісні 

характеристики галузевих структурних зрушень за своїми особливостями і 

тенденціями суттєво відрізняються від принципових вимог постіндустріального 

розвитку. Найгострішими серед них є такі: низький рівень інноваційно-

технологічного розвитку в усіх секторах економіки України, наявність негативної 

динаміки у формуванні науково-дослідницького потенціалу країни, значна кількість 

державних компаній в усіх галузях економіки. 
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